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Ein MLP-Berater ist ...

... Akademiker (95%)
... jung und risikobereit
... ehrgeizig und kreativ
... bereit hart zu arbeiten
... standig dabel sich fortzubilden

= eln Unternehmer 1m Unternehmen
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Ein MLP-Kunde ist ...

... anspruchsvoll und weild was er will
... Im Durchschnitt 32 Jahre alt
... Akademiker (v.a. Mediziner)
... am Anfang seiner Karriere

< der Topverdiener der Zukunft

MLP Prasentation (Phase 1)



Das Beratungskonzept

MLP - bietet alles aus einer Hand

MLP - erganzt, was der Markt nicht bietet

MLP - ist unabhangig

MLP - ist effizient durch interne Dienstleister
MLP - ist in Deutschlandflachendeckend vertreten

MLP Prasentation (Phase 1)



Umsatzentwicklung
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Wem gehort.die MLP-AG?

Die Vertellung der Stammaktien

Manfred Lautenschléger
53%

MLP Préasentation (Phase 1)



Das Erfolgsrezept von MLP

ganzheitliche

Mitarbeiter Beratung klar definierte

\ / Zielgruppe

/ Erfolg von )
\ I\/ILP 7
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Ausblick in.die Zukunft

* Ausbau der jungen Unternehmensbereiche
 Erweiterung der Zielgruppe
* neue Angebote entwerfen

e neue Markte erschliel3en

MLP Prasentation (Phase 1)



