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Übersicht:
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Bilanzgrundlagen:
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Best Case: 100% Auslastung der 
Arbeitskräfte, entspricht 6,5 Autos 
pro Person und Tag

Worst Case: 60% Auslastung der 
Arbeitskräfte, entspricht 3,5 Autos 
pro Person und Tag
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Die Unternehmensstruktur...

... Auch Häuptlinge sind nur      

Indianer!

eine GdbR

fünf Gesellschafter

Business@school 00/01            CFG-Gymnasium,Team A  Phase III



• Für Privatpersonen:

- Schnellwäsche
- Intensivwäsche
- Extras (Motorraum, 

Geruchs-
neutralisation)

• Für Autohäuser:

- Standardwäsche für      
Gebrauchtwagen
(Innenraumwäsche
Motorraumwäsche
Geruchs-
neutralisation)

Das Angebot:
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Anfangsinvestitionen:
Material

- Hochdruckreiniger                          400 DM

- Geruchsneutralisator 2000 DM

- Zubehör 480 DM

Werbung 

- Hockenheimer Tageszeitung

Schwetzinger Zeitung 3000 DM

- Flugblätter/ Handzettel ca 500 DM

Startinvestition pro Person 1276 DM
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Mobilität
Preis

Kundennähe

Sicherung eines festen 
Kundenstammes

Besonderheiten:
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Der Markt  (I) ...

Umfrage Einkaufszentrum:

Würden Sie unseren Service in Anspruch nehmen?
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Ja
21%

Nein

79%



Der Markt  (II) ...

... nahezu unerschöpflich!

303 946 PKW im    
Rhein-Neckar-Kreis

63882 potentielle Kunden
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• Schüler

• „Wagenpfleger“ der Autohäuser 

• Car Clean Center Neubert
Boschstr. 3
Waghäusel

Die Konkurrenz:
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Risiken & Chancen:

Risiken:

Kopie der Idee

Verlust eines 

Großkunden

Chancen:

Markterschließung

Erweiterung der 

Angebotspalette
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