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Das Konzept…
? Ausnutzung des hohen Bekannt-

und Beliebtheitsgrades des 
Hockenheimrings

? Die professionelle Vermarktung 
der Boxengasse mit Hilfe eines 
Exklusivvertrages

? jedes Wochenende eine Party mit 
einem anderen Thema
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? Boxengasse

Quelle: Ring GmbH



...und seine Realisierung

? Kredit bei der DiBa

? Vertragsabschließungen mit:

- Ring GmbH
- Gastronomen
- Getränkehändler
- Security
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Quelle: DiBa, Vertragspartner



Die Organisation

Geschäftsführer und 2 Gesellschafter:

10 Mitarbeiter:

Buchhaltung Marketing / Sales

Aufbau Abbau Bewirtung Einlass

Internetpräsens Organisation

Springer
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Ja
60%

Nein
18%

Nur gelegentlich
14%

unbekannt
8%

günstiger 
Eintrittspreis (3 €)

42%

wechselnde 
Themenparties

24%

besondere und 
abwechslungsrei-
che Atmosphäre

34%

Boxengasse: Pole Position!

Besucht ihr gerne 
Partys in der 
Boxengasse des 
Hockenheimrings?

Warum würdet ihr die 
Boxengassenparty 
einer anderen Party / 
Disco vorziehen?

Basis: 350 
Jugendliche



? Hoher Bekanntheitsgrad

? Einmalige Location ? besondere 
Atmosphäre

? Ideale Parkmöglichkeiten für mehrere 
tausend Besucher

? öffentliche Verkehrsmittel in d. Nähe

? Außerhalb der Stadt, keine 
Lärmprobleme

? Großer Innen- UND Außenbereich, gut 
abgesichert

? Ideale Vorkehrungen für Getränke / 
Essen / Tanzflächen

Vorteil Boxengasse!Staff
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Quelle: Ring GmbH



Quelle: Hockenheimring



Quelle: Hockenheimring



Quelle: cfg-hockenheim.de



Quelle: cfg-hockenheim.de



Quelle: eigene Aufnahme



Potentielle Kunden

Zielgruppe: 16 - 22 Jährige

Daraus ergeben sich in einem 
Radius von 50 km um 
Hockenheim etwa 400.000
potentielle Kunden 
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Quelle: Einwohnermeldeämter



Die Nachfrage stimmt

0%
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20%
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30%

35%

40%

4 Mal 3 Mal 2 Mal 1 Mal Keinmal

Wie oft im Monat würdet ihr Boxengassenparties mit 
wechselnden Themen (z.B. Schaumparties, Faschingsparties, 

Secret-Theme -Parties, Jingle-Jungle-Parties) besuchen?
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Basis: 350 Befragte



Die direkte Konkurrenz
Halle 101 in Speyer

? einfache, nicht dekorierte Halle

? keine Themenpartys, jede Woche dasselbe

? Im Umkreis von 15 km gibt es keine 
Diskotheken

? Die Vergangenheit hat gezeigt, dass der    
Beliebtheitsgrad der Boxengassenpartys in 
einem Radius von 50 km ständig anwächst
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Quelle: 100 Befragte



3 Einnahmequellen

0 €

1 €

2 €

3 €

4 €

5 €

6 €

7 €

8 €

Eintritt Verzehr Getränke

Gesamteinnahmen von 15,39 € pro Person
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Quelle: 350 Befragte



25.000 €GmbH Einlage

100.020 €Gesamte One time Kosten:

7.500 €Werbekosten (3 J.)

5.000 €Zubehör:

5.150 €Bänke/ Tische

4.250 €  Nebelanlagen:

6.500 € Schaummaschinen:

10.350 €Lichtanlagen:
15.000 €Musikanlage:

21.270 €Kleinbus:

Einmalige InvestitionenStaff
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Quelle: Fachmärkte



Fixkosten pro Jahr

407.133 €Gesamte Fixkosten pro Jahr

4200 €
4000 €
3000 €
5125 €

29.040 €
5808 €

144.000 €
24000 €
96000 €

600 €
72000 €
3000 €

960 €
6000 €
2400 €
7000 €

-Büromiete:
-Telefon/Telefax/Internetflatrate:
-Wartung Geräte:
-Versicherungen:
-Personalkosten: 
-Finanzamtgebühren:
-Getränke:
-GEMA-Gebühren:
-Sicherheitsdienst:
-Arbeitskleidung, Racewear:
-Dekoration:
-Zubehör wie Schaumliquid, Nebelliquid  usw.:
-Diesel (Transporter):
-Strom/Wasser/Gas:
-Büromaterial:
-Zinsen:
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Quelle: Fachmärkte, GEMA



3 Szenarien
Ergebnisse vor Steuern

0 €

100.000 €
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400.000 €
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900.000 €

1. Jahr 2. Jahr 3. Jahr

Worst case Realistic Case Best case
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Realistic Case 1. Jahr



Realistic Case vor Steuern

Entwicklung der Gewinne

320,784 €287.633 €281.814 €Gesamtergebnis

80.196 €71.908,40 €70.453,40 €20 % Ring GmbH
400.980 €359.542 €352.267 €Ergebnis

401.020 €400.758 €400.133 €Gesamtkosten
802.000 €760.300 €752.400 €Umsatz

484848Partys
3. Jahr2. Jahr1. Jahr
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Cash Flow
Jahr 5Jahr 4Jahr 3Jahr 2Jahr 1Jahr 0

197.897294.455293.735262.656257.20049.980Cash Flow

-107.000-7.000-7.000-7.000-7.000150.000
Kapitalfluß aus 
Finanzierungstätigkeit

107.0007.0007.0007.0007.0000Tilgung /Rückzahlungen
7%7%7%7%7%7%Zinssatz

00000100.000
Kreditaufnahmen 
/Verschuldungen

0000050.000
Eigene Einlagen/ 
Kapitalerhöhung

00000-100.000
Kapitalfluß aus 
Investitionstätigkeit

00000100.000Investitionen

304.897301.455300.735269.656264.200
Kapitalfluß aus lfd. 
Geschäftstätigkeit

101.632100.485100.24589.88588.0660Steuern
404.253403.378401.020400.758400.1330

lfd. Ausgaben (inkl. Zinsen, 
ohne Abschreibungen)

810.783805.318802.000760.300752.4000Umsatz
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? Keine
Liquiditätsprobleme

? Der Kredit ist ohne Probleme 
zurückzahlbar

? Spielraum für Investitionen

Staff

Konzept und
Realisierung

Organisation

Vorteil
Boxengasse

Marktanalyse

Finanzen

Marketing

Zukunft



Marketing
Marketing:

? Werbekampagne Flyer, Plakate 

? Promotion-Aktionen
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Zukunft

? Verträge mit Busunternehmen, um eine Partylinie 
einzuführen: abends hin, morgens zurück: erhöht 
Besucherzahlen und Getränkekonsum!

? Einführung von neuen Themenabenden, z.B. einer 
Ladys Night (freier Eintritt für alle Frauen)

? Erschließung neuer „besonderer“ Lokalitäten für 
Events:

- Beachpartys an nahe gelegenen Badeseen
- Partys auf Dächern von Hochhäusern
- Feiern auf Schlössern / Burgen etc.
- Partys auf Flugfeldern, in U- Bahnschächten etc.
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Hoher Beliebtheitsgrad

Besucht ihr gerne Partys in der 
Boxengase des Hockenheimrings?

18%

14%
8%

60%

Ja

Nein

Nur gelegentlich

unbekannt

BUBU
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Warum würdet ihr die Boxengassenparty einer 
anderen Party / Disco vorziehen?

42%

34%

24% günstiger Eintrittspreis
(3 €)

Atmosphäre

wechselnde
Themenparties

Unsere Vorteile

BUBU
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Stufe 11

Stufe 12

Stufe 13

Uni 
Mannheim

Uni 
Heidelberg

Zielgruppen im Einflussgebiet
Befragt wurden 350 Personen zw. 16 und 22 Jahren

Stufe 11, 12 und 13: Schulen aus Ma, Hd, Ka, Ho 
und Schw BU:BU:
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Was würdet ihr durchschnittlich pro Abend 
für Getränke ausgeben?

16%

68%

16%
ca 5 €

bis 7,50 €
bis 10 €

Daraus ergibt sich ein gemittelter Getränkekonsum von 
7,83 € pro Person. BUBU

Einnahmequelle 1:Staff
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Einnahmequelle 2

Was würdet ihr durchschnittlich für Essen 
ausgeben?

82%

15% 3%

ca 4 €

ca 6 €

ca 8 €

Daraus ergibt sich ein gemittelter Verzehrumsatz 
von 4,56 € pro Person. BUBU
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Bsp. für einen Abend 
im Realistic Case

9586 €Gesamtgewinn pro Abend vor 
Steuer :

- 1089€Personalkosten + Gebühren:
- 3000€Getränkekosten:
- 2000€Security:
? 1050€Einahmen durch Essen:
? 9375€Getränkeeinahmen: 

5250€Eintritt: (3€ pro Person)

~1750 Besucher

BUBU
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Die Boxlane Entertainement GmbH

Die Boxlane Entertainement GmbH ist ein Event-Veranstalter, der sich 
den Standort Hockenheim zu Nutze macht: Veranstaltungsort ist die 
Boxengasse des Hockenheimrings, eine überregional bekannte und 
außerordentlich beliebte Lokalität für Events aller Art, insbesondere für 
Schülerpartys. Die Boxlane Entertainement GmbH sichert sich mit 
Hilfe eines Exklusivvertrages mit der Ring GmbH die Rechte für die 
Vermarktung und Bewirtschaftung der Boxengasse und veranstaltet 
dort wöchentlich Events, insbesondere am Wochenende, mit
wechselnden Themen. In der näheren Umgebung stehen keine 
Diskotheken als direkte Konkurrenz im Wege, außerdem bietet kein
anderer Veranstaltungsort eine solch einzigartige Atmosphäre. Diese 
Vorteile werden der Boxlane Entertainement GmbH zum Erfolg 
verhelfen.


