GmbH

... Technik von morgen fur Schuler von heute !
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Unsere Prasentation

1. Konzept

1l. Konkurrenz

111. Vorteile

1V. Marketingkonzept
V. Finanzierung

V1. Wirtschaftlichkeit

V1l. Expansionsmaoglichkeiten
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... warum es uns gibt ... [
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Unser Konzept

1. Konzent Forderungen
| oniurrens der Wirtschaft der Landesregierung
1. Vorteile e fundierte PC - Kenntnisse * Neue Dimensionen des
V. Marketing « Eigeninitiative der Lernens
- Schilerinnen und Schiler (Kultusministerin Schavan)
- « praxisorientiertere Ausbildung « Erh6hung des Bildungsstandards
I. Rentabilitat
11. Zukunft k Y /

Die LOosung:

Quelle: Team A
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> |. Konzept

I. Konkurrenz

11. Vorteile

V. Marketing

. Finanzierung

I. Rentabilitat

11. Zukunft

. was wir anbieten ... .
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Unser Konzept

Standard Advanced Professional
| |

Siemens S-4542 Acer Aspire 1312XC Fujitsu Siemens D 88¢

Arbeitsspeicher: 256 MB Arbeitsspeicher: 512 MB  Arbeitsspeicher: 512 MB

600 MHz 2300 MHz 2800 MHz
Quelle: Team A
Team A Phase 11 2003 / 04 i, business@school i



> |. Konzept

I. Konkurrenz

11. Vorteile

V. Marketing

. Finanzierung

I. Rentabilitat

11. Zukunft

... was es kostet ...

Unsere Leasingpreise

€ / Monat

45 €

Modell
Standard
Quelle: Team A
Team A

Phase Il

Modell
Professional

2003 / 04
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O Gewinnspanne

B Break-even Points bei 24
monatigen Leasingvertragen

" business @ school |

rine Inivisrer wn



> |. Konzept

I. Konkurrenz

11. Vorteile

V. Marketing

. Finanzierung

I. Rentabilitat

11. Zukunft

_ wie es die Kunden bekommen..
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Unser fiktives Unternehmen

Hersteller

. (Siemens, Acer)

® Einkauf und
[
i

[ Lieferung
24PN

T~ |

Vertrage -> 24

Auftrage .
Monate Laufzeit

Leasingnehmer (Schule u. Eltern / Schuler)

Quelle: Team A
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Mogliche Konkurrenz ... [
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Kostenvergleich
€ / Monat

. Konzept

> 11. Konkurrenz

11. Vorteile
|
V. Marketing N MedaSMarkt
ml MakroMari i
. Finanzierung
I. Rentabilitat
11. Zukunft
Modell Modell Modell 1) Ratenkauf auf 24
Standard Advanced Professional Monate

II- Bestes Preis — Leistungsverhaltnis !

Quelle: Team A
Team A Phase 11 2003 / 04 i Dusiness @school 4




....warum wir besser sind ... L
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Vortelle

. Konzept

Modernste Medien an den Schulen - IT- bezogene
Ausbildung und bessere Kommunikation

&

I. Konkurrenz

> 111. Vorteile

|

Lrl -u -
PR ¥l Markengerate auf technisch neuestem Stand

e ¥l Gesicherte Finanzierung fur Schiiler / Innen

I. Rentabilitat

A

hrl -u - - -
i &l Gunstiger als beim Privatkauf

Quelle: Team A
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_ ... und wie wir bekannt werden. [
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Unser Marketingkonzept
. Konzept
Kontaktaufnahme Anzeigen in
I. Konkurrenz mit Schulen \ Fachzeitschriften und

Schulerzeitungen

11. Vorteile o

I
> 1VV. Marketing l

- Finanzierung Vorstellung auf / \ Angebot von
(] \

Lehrerfortbildungen Schulungen

I. Rentabilitat

11. Zukunft

Internetprasenz
www.leanlap.ch.vu

Quelle: Team A
Team A Phase 111 2003 / 04 . business@school |
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. Konzept

I. Konkurrenz

11. Vorteile

> 1VV. Marketing

. Finanzierung

I. Rentabilitat

11. Zukunft

www.leanlap.ch.vu

Unsere Website

e n Fiir Sciviifer wom heube? - Micrnssft Inberset Bplorer von 7-Osfine

Oaim  Beartwien  precht Paovoen Dobres . 7
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J.J" . I\J - E @--_b {..'!u:hm ':‘?{Fm ﬁﬂh E .':'__’-_J_i B

Az | o o s 1

- War vir sind
- Wansm es ws gt
- Was wir anbiatan

= Win g uns araichen

SmbH

@] remip
Quelle: www.leanlap.ch.vu
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Finanzierung
 (SONZERE 200.000 € Investitionsvolumen
- Konkurrenz - 40.000 € Eigenkapital
Jo VeIl 160.000 € Finanzierungsbedarf
V. Marketing
P Startgeld Baden-Wdurttemberg
Kredit (Sparkasse): 160.000 €
I. Rentabilitat
1l. Zukunft
Laufzeit: 20 Jahre 3 Jahre tilgungsfrei
Zinssatz: 4,3 % Ab 4. Jahr Tilgung: 1031 € Monat
Quelle: Team A

Team A Phase 111 2003 / 04 g, business@ school |



... WO es hingehnt ... [
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Gesellschaftsform
. Konzept Gesellschaft mit beschrankter Haftung (GmbH)

\
I. Konkurrenz

1 Geschaftsfuhrer

I1. Vorteile . . o~ Monatl- 1500 ’€
' (Daniel Dutzi)

V. Marketing

- 1 Buchhalter (Nils Gerhards)
> V. Finanzierung > MOnatI. je 500 €

I. Rentabilitat 1 Vertriebsleiterin (Katharina Rupp)

11. Zukunft

2 stille Teilhaber
Monatl. je 250 €

(Sebastian Reuter, Martin Willnauer)

Quelle: Team A
Team A Phase 11 2003 / 04 i, business@school i



_ ... warum es sich lohnen wird ... [
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Unsere moglichen Kunden

. Konzept

560 Befragte
18%0

I. Konkurrenz

11. Vorteile

B Interessiert
V. Marketing

@ Nicht interessiert

. Finanzierung

> V1. Rentabilitat 82%

11. Zukunft

Quelle: Team A
Team A Phase 11 2003 / 04 i, business@school i



... wie es beeinflusst wird ... .
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Fallberechnung —
Grundvoraussetzungen

. Konzept

I. Konkurrenz

e Mindestabnahmemenge von 280 Geraten

11. Vorteile

e Tilgung des Kredits ab dem 4. Jahr
V. Marketing e Kompletter Verkauf der Gerate nach Ablauf der
 FHIPEMEISTng Leasingfrist

e e Komplette Neuanlage des erwirtschafteten

11. Zukunft Gewinns

Quelle: Team A
Team A Phase 11 2003 / 04 i, business@school i



_ ... was wahrscheinlich bleibt ... )
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GuV (1. Jahr Probable Case)

. Konzept

Anschaffung der Produkte

I. Konkurrenz

1. Vorteile Lohnkosten

Werbung
V. Marketing

Telefon+Internet

. Finanzierung

Umsatz
> V1. Rentabilitat -

»
o
—
Gewinn 7

-200000-150000-100000 -50000 0] 50000 100000 150000
In €

11. Zukunft

Quelle: Team A
Team A Phase I 2003 / 04 | business @school |




_ ... was wahrscheinlich bleibt ... )

16/20
Probable Case
In €
. Konzept
250000 -
I. Konkurrenz
200000 -
11. Vorteile
V. Marketing 150000
B Umsatz
. Finanzierung 100000 _/ B Gewinn
- V1. Rentabilitat
50000 V
1l1. Zukunft

0

1. Jahr 2. Jahr 3. Jahr 4. Jahr

Quelle: Team A
Team A Phase 111 2003 / 04 LSO EY



_ was schlechtestenfalls bleibt ...
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Worst Case
In €
. Konzept
140000
I. Konkurrenz 120000-
11. Vorteile 1000004
V. Marketing 80000-
B Umsatz
. Finanzierung 60000- m Gewinn
> V1. Rentabilitat 40000_/
1. Zukunft 20000‘/

0_

1. Jahr 2. Jahr 3. Jahr 4. Jahr

Quelle: Team A
Team A Phase 111 2003 / 04 LSO EY



_ ... und was bestenfalls bleibt. [
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Best Case
- Konzept Zusatzlicher Umsatz und Gewinn
I. Konkurrenz '
I1. Vorteile Abschluss weiterer Leasingvertrage

V. Marketing t

Anschaffung weiterer Geréate

. Finanzierung

> V1. Rentabilitat t

Weitere Kreditaufnahme

11. Zukunft .

Verleasen aller Gerate + zuséatzliche Nachfrage

Quelle: Team A
Team A Phase 111 2003 / 04 W business @school |



Was uns erwartet.

Expansionsmaoglichkeiten

. Konzept

e Franchise - Unternehmen in

I. Konkurrenz

e \Verschiedene Tastaturen

11. Vorteile

e Beamer — Verleih

V. Marketing

. Finanzierung

I. Rentabilitat

andische Unternehmen
- VI Zukunit e Er eitere Klassen / Schulen

peration mit der Landesregierung

Quelle: Team A
Team A Phase 111 2003 / 04 _;ﬂiiness(h‘sdmul



GmbH

... Technik von morgen fur Schuler von heute !



